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FTE najem vs. projektno plačilo
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Projektno plačilo svetovalca

Strošek €

5.000

0

4.500€ 4.500€ 4.500€4.500€

40.500€

22.629€

14.134€

Mesec

          



900€/dan

225€/dan

 

 

  

 

PRO-FTE© za popolno obvladovanje svetovalnih stroškov 
Z NAJEMOM SVETOVALCA PO NAČELU FTE  (Full Time Equivalent) 

 
 

 

  

Znižajte stroške svetovanja in jim za isto ceno ponudite več, enako kot to 
počnejo: 

 USA Government Accountability Office (GAO) uporablja FTE princip za 
obvladovanje stroškov dela vseh vladnih agencij in izvršnih pisarn (vključno s 
pošto). 

 NASA uporablja FTE pri upravljanju celovitih stroškov velikih razvojnih projektov 
(e.g. Big Dig). 
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PRO-FTE© za popolno obvladovanje svetovalnih stroškov 
Z NAJEMOM SVETOVALCA PO NAČELU FTE 

 
 

 

Prednosti 

 

 Strošek najema svetovalca je 4.500€ na mesec (preračunano na uro je 28,12€) 

 Z najemom PRO-FTE SVETOVALCA se stroški za svetovanje znižajo za 74%.  
 Nobenih skritih stroškov: dnevnice in potni stroški najetega trenerja v Sloveniji so vključeni v ceno. 

 Izvedba vseh svetovanj na lokaciji pri naročniku za minimizacijo vpliva na delovni proces. 

 Štirje (4) notranji svetovalci in 25 pridruženih ekspertnih sodelavcev za izbrana področja. 

 Vsebine projekta lahko natančno določite še teden dni pred pričetkom.  

 

 

Izkušnje in prednosti SIGEM Business Consulting
™ 

 

 2x FENIKS nagrada za najboljši svetovalni projekt v Sloveniji. 

 3.000 usposobljenih s prodajnega področja in optimizirane prodajne funkcije. 

 10.000 vključitev zaposlenih v projekte usposabljanj in vseživljenjskega učenja. 

 

 

Izbrani reference SIGEM Business Consulting
™ 

 

 Referenčna podjetja: OMV, ELES, Simobil, Kemofarmacija, CITROEN, Ministrstvo za gospodarstvo, 

Ministrstvo za financ, SPAR, VEOLIA, Skupina ŽITO, Skupina PIVOVARNE LAŠKO, Dnevnik, 

Elektronabava, HIT, NLB, Trimo. 

 Referenčni projekti:  

i. Razvoj skupnih kompetenčnih jeder marginalnih poslovnih subjektov v prodajni mreži.  

ii. iIntegracija in optimizacija prodajne funkcije in informacijske podpore prodaji skupine živilskih 

podjetij. 

iii. Optimizacija prodajne funkcije mobilnega operaterja. 

iv. Ocena vrednosti banke. 

v. Optimizacije proizvodnega poslovnega procesa logističnega podjetja. 

vi. Optimizacija stroškov in prihodkov proizvodnega podjetja. 

vii. Operacionalizacija strategije transportnega podjetja. 

viii. Razvoj izvedbene strategije živilsko-predelovalnega podjetja. 

ix. Prestrukturiranje managerske funkcije. 


